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MODELO DE NEGOCIO DE SESANIC PARA LA GESTIÓN DE LOS LODOS



Ecobaños, La Gallina, 37%

Ecobaño Sn Cayetano, 35%

Ecobaños Gutierrez Norte, 28%

SAN RAFAEL DEL SUR, 
Departamento de Managua

ANTECEDENTES
NECESIDAD DE DAR  MANTENIMIENTO A 

ECOBAÑOS 
430 ECOBAÑOS

322 m3 de lodo



SELECCIÓN 
DE JOVENES

CONSTITUCIÓN,  
PLAN DE 

NEGOCIO, 
EQUIPAMIENTO, 

PERMISOS, 
CAPACITACION 

CAPTACIÓN DE 
CLIENTES CON 

ECOBAÑOS.

INICIO  DE 
OPERACIONES

CRECER EN 
CLIENTES,

LOGRAR 
SOSTENIBILIDAD

NOV,16 – MAY,17 JUN 17 A partir  de 2018 SEP, 16

HISTORIA DE NUESTRA EMPRESA



SOMOS LAS SOCIAS DE SESANIC  

Jessica Manuela 

Reyes Artola

Idina Jesenia 

Herrera Méndez



MODELO DE NEGOCIO

• Facilidad de pago en 

cuota mensual o en 

promoción. Clientes con 

más capacidad pagan al 

contado.

• Sensibilizan sobre la 

importancia del 

Saneamiento para la 

salud.

Medición de lodos

Mantenimiento

del sistema

Limpieza del tanque o Pilas

SERVICIOS BRINDADOS:

Venta de filtros de agua.



Ecobaños, La Gallina, 37%

Ecobaño Sn Cayetano, 35%

Ecobaños Gutierrez Norte, 28%

SAN RAFAEL DEL SUR, 
Departamento de Managua

AREA DEL SERVICIO 430 ECOBAÑOS

322 m3 de lodo

Tanque sépticos  

en SRS 

Pilas y tanques de viviendas y casas 

de playa en Masachapa  y pochomil

Pilas sépticas San 

José Km 54 

Tanque 

sépticos  

Chilamatillo, 

El Salto 

Tanque sépticos  

Casa de tejas

Pilas y Tanques en casas de 

playa en Quizala, Costa Azul



SESANICA fue seleccionada como Finalista al Premio BID 

FEMSA 2018 a la innovación en agua y saneamiento 

Entre 80 emprendimientos

Avances



SESANICA es conocida en el Municipio, tenemos 

relación comercial con instituciones publicas, 

privadas, dueños de ecobaños y clientes con otro 

tipo de unidades sanitarias. 

En el actual contexto de crisis sanitaria se esta 

realizando promociones y campaña virtual del 

servicio de SESANIC.

Y recientemente apoyamos a ENACAL, Alcaldía con 

la limpieza de la pila séptica de un albergue en 

Masachapa

Avances



Desafíos 

Sensibilización y educación a

clientes con ecobaños. El trabajo

educativo es Clave para que la

población valore la inversión en el

mantenimiento del ECOBAÑO.

Implementar la Estrategia para la sostenibilidad de la

empresa. Ofertar el servicio de limpieza a clientes de

mayor capacidad económica, mientras se fortalece el

modelo de negocio con población de menor ingreso.



!GRACIAS¡ 
“Cuidemos juntos nuestro

planeta” 

Jessica Reyes

Responsable de operaciones

operacionessesanic@gmail.com

Celular 58899196

mailto:operacionessesanic@gmail.com

